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Resumen de la sesién de  *
asesoria

En el marco del proceso de acompafamiento
empresarial para la formulacion del plan de negocios,
se realiz6 una jornada de asesoria técnica con el
emprendedor, orientada a la estructuracién integral de
la iniciativa empresarial conforme a la metodologia
establecida para el programa Otras fuentes de
financiacion.

Durante la sesion se revisaron y fortalecieron los
diferentes componentes del plan de negocios,
realizando la construccion y ajuste de la informacion
correspondiente a los capitulos de mercado, operacion,
organizacion, aspectos técnicos, financieros,
ambientales y de impacto, garantizando la coherencia
entre cada uno de los componentes y la viabilidad
integral del proyecto.

En el componente de mercado se trabajo en la
definicion del cliente objetivo, segmentacion del
mercado, perfil del consumidor, analisis de la
competencia, propuesta de valor, estrategia comercial,
proyeccion de ventas y estimacion del mercado
potencial, estableciendo una base técnica que permita
sustentar la oportunidad de negocio.

En el componente técnico se revisaron las
caracteristicas del proceso productivo para la
elaboracién del licor artesanal, definiendo
requerimientos de infraestructura, equipos, materias
primas, capacidad instalada, proceso de producciony
aspectos relacionados con la calidad del producto.

De igual manera, se brindé orientacién para la
estructuracién del componente organizacional,
incluyendo la definicion de la estructura administrativa,
perfiles del talento humano, aspectos legales,
obligaciones normativas y proyecciéon de crecimiento
de la empresa.

Respecto al componente financiero, se realizo el
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